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Handelsszene

University
gegriundet

> Als sich vor fiinf Jahren rund 20 Biiro-
bedarfshandler aus dem Biiroring zu-
sammenfanden und die Handlergruppe
Office Star ins Leben riefen, da hatte
man vielleicht eine Vision, wohl kaum
aber eine konkrete Idee davon, was
daraus innerhalb dieser Zeitspanne
werden konnte. Jetzt waren die ersten
fiinf Jahre um - und alle rieben sich
liberrascht die Augen: Office Star ist
mehr als fliigge geworden. 4

ZLlniichs: einmal ging es zum gemitlichen
Teil der Office Star Business Convention auf
Schloss Auerbach, oberhalb des Stidtchens
Bensheim an der Bergstrale nahe Darmstadt
gelegen. Bei einem Rittermahl mit Hexenkabi-

Wonig & Neurath \m vergangenen Jahr
konnte Konig & Neurath mit einem Gesamt-
umsatz von 151 Mio. Euro das Vorjahresergeb-
nis'noch einmal um 19 % steigern. Verantwortlich
fur diese Bilanz zeichnen alle Produktsparten. Von
den Blromébelsystemen (iber die Sitzmdbel bis hin zu
den Raumsystemen, im Inland wie Ausland. Das Unter-
nehmen rechnet auch weiterhin mit Steigerungen. Auch
das Auftragsvolumen legte zum Vorjahr um 23,5 % zu. Das
Unternehmen investiert zudem systematisch in das internatio-
nale Geschaft. Mit hoher wirtschaftlicher Dynamik konnte in den
zentraleuropaischen Kernmarkten der internationale Umsatzbeitrag
von 29,2 Mio. Euro im Vorjahr um 19 % auf 35 Mio. Euro bzw. 23 %
des Gesamtumsatzes gesteigert werden. Daneben wurden neue
Markte mit groBem Umsatzpotenzial wie Russland erschlossen.
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B Nach fiinf Jahren erfolgreicher Entwicklung feierte
Office Star auf Schloss Auerbach oberhalb von Bens-
heim mit Burgbesteigung und Rittermahl ausgiebig.

nett fiir Hindler wie Hersteller traten alle ge-
schiftlichen Dinge in den Hintergrund. Bei ent-
spannter Atmosphire und lockeren Gespriichen
tiber alle Branchenstufen hinweg durfte gefeiert
werden — ehe es am niichsten Morgen mit der
eigentlichen Business Convention losging.

Der frithere Blroring-Vorstandssprecher Klaus
Kemper gab noch einmal einen Einblick in das
Branchengeschehen vor flinf Jahren und die
damalige Umbruchsituation, ehe der heutige
Vorstand Carsten Marckmann auf Gegenwart
und Zukunft der vollstiindig sich aus dem Mit-
gliederkreis des Biirorings rekrutierenden Offi-
ce-Star-Gruppe elnging, Hemvorgehoben warde
bei dieser Gelegenheit auch die Rolle von Spi-
cers Deutschland als dem zentralen Logistik-
und Sortimentspartner der angeschlossenen
Fachhiindler.

Fiinfter Geburistag

Zur Feier des ,kleinen® Jubiliums waren flihren-
de Vertriebsreprisentanten der Hersteller gela-
den, aber auch die Office-Star-Mitglieder waren
in grofler Zahl anwesend. Knapp 50 Vertreter
der Industrie und mehr als 30 Hindler bildeten
den Rahmen, innerhalb dessen nicht nur die
5-jihrige Entwicklung von Office Star dargestellt
wurde, sondern auch ein Ausblick auf die
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Zukunft gegeben wurde. Der Erfolg der Gruppe
lisst sich am besten an der Entwicklung des
Umsatzes ablesen. Dieser stieg von 16,7 Mio.
Euro (2003) auf 25 Mio. Euro (2007). Nach den
Worten des Sprechers des Managementteams,
Fachhiindler Thomas Grzanna aus dem sichsi-
schen Lauter, ist dies vor allen Dingen auf die
Geschlossenheit der Gruppe bei der Umsetzung
gemeinschaftlicher Aktionen zuriickzufiihren.
Im Mittelpunkt der Veranstaltung stand die neu
gegrundete Office Star University, mit deren
Hilfe derzeit ein Qualifizierungsprogramm bei
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Fachmesse fiir kreatives Gestalten

kreativ

Die neuesten Trends, Produkte
A Im Rah der Lieferanten-C tion pra i,

ten Office-Star-Sprecher Thomas Grzanna (rechts) und Llﬂd ld een fLH‘ d'e n aCh ste HOb b‘fr"‘
Biiroring-Vorstand Carsten Marckmann selbstbewusst und BBS[TE’I saison
das bislang Erreichte.

Trend- und Neuheitenshow ® Interaktive Workshops
den Mitgliedern durchgefiihrt wird. Die ersten rund um die neue Kreativ-Saison ® Vorfiihrungen
Ergebnisse dieses Prozesses, so Thomas Grzanna vielfaltiger Hobby- und Basteltechniken - m Prasen-

SeLs . . . tationen von zahlreichen Messeneuheiten
und der auf Seiten des Biirorings verantwortli-
che Frank Miiller, lassen auf eine gute Akzeptanz
unter den Mitgliedern hoffen.

Inzwischen wurden die Verkiufer aller Mitglieds- 1 5 - 1 7. AU g u St 2 00 8
Unternechmen geschult und ein Handbuch zu- . . o3 - _-

sammengestellt, das sowohl Handlungsanwei-
sungen fiir die Neukundenakquise als auch fiir Offnungszeiten

die Pflege der Bestandskunden detailliert be- 15.+ 16.08.2008 09.00-18.00 Uhr
schreibt. Darin finden die Mitglieder auch Mus- 17.08.2008 09.00-17.00 Uhr
terschreiben fiir Angebote und Nachbearbeitung
der Kunden. E/ <

Die Office-Star-Gruppe hat sich innerhalb von finf
Jahren gemeinsam mit ihren Partnern Bliroring und
Spicers zu einer emst zu nehmenden Marketing- Westfalen-
gruppe am deutschen Birobedarfsmarkt entwickelt, KREATIV halle 6
die auch fir die Zukunft Ober ein ansehnliches Wachs-
tumspotenzial verfligt.

Nur fiir Facheinkadufer

www.messe-dortmund.de
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Messe Westfalenhallen Dortmund
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